
Bei SNP zu arbeiten bedeutet, das Flair eines Technologie-Start-ups zu erleben, gepaart mit der Expertise von

30 Jahren Branchenerfahrung und mehr als 14.500 erfolgreich abgeschlossenen Projekten. Wir sind immer auf

der Suche nach Menschen, die Initiative zeigen und sich durch ihr Engagement, ihre Fähigkeiten und ihr Talent

auszeichnen. Wenn das nach dir klingt, dann bewirb dich jetzt als:

(Senior) Account Manager (w/m/d)

Aufgaben

Systematische Betreuung bestehender

Kunden und Ausbau der

Geschäftsbeziehungen

Erarbeitung und Klärung von

Anforderungen in enger Abstimmung mit

dem Kunden

De�nition, Organisation und Koordination

von Pre-Sales Aktivitäten

Verantwortung für den gesamten

Vertriebsprozess – von der Akquise über

die Angebotserstellung bis zur

Auftragsverhandlung

Repräsentation des Kunden und seiner

Anforderungen gegenüber internen

Beratungs- und Produktteams

Betreuung und Koordination von

Bestandsprojekten/-programmen als

Ansprechpartner für den Kunden

Dein Pro�l

Mehrjährige Erfahrung in vertrieblichen

Tätigkeitsfeldern wie Pre-Sales oder im

Account Management (im SAP Umfeld)

Analytische Kompetenz und die Fähigkeit

sich komplexe Sachverhalte zügig zu

erarbeiten sowie grundsätzliches

Fundierte Kenntnisse der SAP-Software

und seinen Einsatzmöglichkeiten

Verantwortungsbewusstsein für Budget-

und Projektplanung

Zielorientierter Arbeitsstil,

Selbstständigkeit, Flexibilität und

Belastbarkeit

Reisebereitschaft 

Sehr gute Kommunikationsfähigkeiten in

Wort und Schrift (Deutsch & Englisch)

sowie ein sicheres und überzeugendes

Auftreten



Akquise von Neukunden

Be More @SNP

Bei SNP bieten wir ein Umfeld, das dich

motiviert und es dir ermöglicht, andere zu

motivieren. Wir nennen dies unser "be

more-Prinzip". Du wirst  ermutigt, jeden

Tag Innovationen voranzutreiben. Du bist

stets bestrebt, dir Ziele zu setzen und so

herausragende Ergebnisse zu erzielen

Mobiles Arbeiten - Was zählt, ist das

Arbeitsergebnis, nicht dein Arbeitsort

Sei mobil- unser Mobilitätskonto bietet

dir eine �exible Auswahl an Möglichkeiten

wie Firmenwagen, Dienstfahrrad oder

Bahncard

Wir vertrauen dir - Du entscheidest über

deine Arbeitszeiten

Bleib aktiv und pro�tiere von unseren

Fitness-Kooperationen

Entwickle dich weiter - nutze unser

vielfältiges Trainingsangebot

Corporate Bene�ts - Du erhältst Rabatte

von namhaften Herstellern & Marken

Firmen- und Teamevents garantieren dir

eine Menge Spaß bei SNP

Und vieles mehr 

Jetzt bewerben

Kontakt

Mr Felix Freudenstein | Recruiting Specialist| +49 6221 6425158 | karriere@snpgroup.com

https://snp-schneider-neureither-partner.onlyfy.jobs/apply/pme457m1un2zsvziwm2mrq6eygiiw5s
tel:+49 6221 6425158
https://www.snpgroup.com/en/career/central-europe/
https://www.xing.com/pages/snp
https://www.kununu.com/de/snp-snp-schneider-neureither-partner?utm_source=xing_pages&utm_medium=affiliate&utm_content=cta_view_editor&rfr=xcp_cta_view_editor
https://www.youtube.com/@SNPAG

